                                Заключительное интегрированное занятие

                                                      с учащимися  9 классов

1. « Деловое письмо» - русский язык.  Учитель I категории       Багавиева Р.Ш.

2. «РІсми эш кІгазьлІре» ( «Официально – деловые бумаги» ) – татарский язык. Учитель I категории Назипова Т. М.

3. «Business courses» («Бизнес – курс») – английский язык. Учитель II категории  Залилова Р.Ш.      
   Форма занятия: ролевая игра.
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   Цели занятия.

1. Образовательная: обобщить и систематизировать знания учащихся, полученные ими на языковых предметах.

2. Профориентационная: применение на практике в ходе ролевой игры полученных на курсах знаний (написание деловых бумаг, составление резюме, деловое общение)

3. Воспитательная: работа над развитием языковой личности – демонстрация важности, необходимости и предпочтительности знания трёх и более языков в современной жизни.

    Наглядность:

· объявления о приёме на работу на 3 языках (на центральной доске)

· рекламный проспект производственно – торговой компании «ТІм – том» (на боковой доске)

· продукция компании «ТІм – том»: чак – чак, хворост, губадья, талкыш калеве, кош теле, баурсак и т.п. (на отдельном столе)

Оформление:
· на переднем плане – кабинет президента компании

· у входа в класс – кабинет секретаря

· у окна на столе – выпечка татарской национальной кухни

· центральная часть класса – 3 территориальных группы (Арск, Москва, Лондон)

                                              Ход занятия:

I этап. Поиск работы.

К доске объявлений подходят по очереди 3 ученицы, исполняющие роли молодых специалистов, ищущих работу. Первая просматривает объявления и выбирает  1 заинтересовавшее её – на татарском языке. Читает его вслух:

                                                 Белдер½

       Яшел °зІн шІ¾Іренеº «ТІм-том» ¸итештер½  компаниясенІ сІ½дІ вІкиле    кирІк. Эш командировкалар белІн бІйле. Татар телен бел½ мІ¸б½ри. Югары икътисади яки юридик белемле булу сорала. Югары курс студентларына да м¼рІ¸Ігать итІргІ м¼мкин. БелешмІлІр 5-37-65 телефоны буенча бирелІ.

· Кызыклы гына белдер½ икІн, шалтыратып карарга кирІк (номерны язып ала).

В задумчивости отходит в сторону. Подходит вторая девушка и читает объявление на русском языке: 

            Зеленодольская производственно-торговая компания « Там-том» объявляет конкурс на замещение вакансий торговых представителей, агентов по рекламе, экономистов, менеджеров. Желательно высшее экономическое или юридическое образование. Знание татарского языка приветствуется. Справки по телефону: 5-37-65.

· Интересное объявление! Попробую позвонить ( записывает телефон ).

Отходит в сторону. Подходит третья девушка и читает объявление на английском языке:

Zelenodolsk   Production Sale Company “Tam-Tom” 

The large foreign company “Tam-Tom” invites the trade representative to the vacancy of Commercial Director .

The requirements: man or woman , age 20-35, higher education , successful experience in business and knowledge of Tatar, Russian, English.

The job will involve much traveling.

Full time work, salary $ 500

Telephone: 5-37 65
1-ая девушка звонит по записанному ею телефону:

---Х²ерле к¼н. Бу «Т²м – том» компаниясеме?

--- ¢йе.

--- Мин кем бел²н с¼йл²ш²м?

--- С²ркатип бел²н с¼йл²ш²сез.

--- Газетада басылып чыккан белдерЅне укыган идем. Сезг² эшк² урнашасым кил².

--- Ирт²г² с²гать 10 га килегез. С¼йл²шЅ Гоголь урамындагы 60 нчы йортта Ѕтк²рел².

--- Р²хм²т. Сау булыгыз.

--- Сау булыгыз.

2-ая девушка: 

-Добрый день! Это компания «Там-том»?

- Да.

- Я звоню по объявлению. Вам требуются специалисты?

- Требуются.

-  Когда я могу подойти?

- Я записываю Вас на завтра. Собеседование состоится в 10. 30. Постарайтесь не опаздывать.

- Спасибо. До свидания.

- До завтра.

3-я девушка:

-Good afternoon!

- Good afternoon! Production Sale Company “Tam-Tom”. Can I help you?

- I’d like to speak to Mr Katermin.

- Mr Katermin?  Who is calling , please? 

- This is Leysan Khakimova. I’m an Export-Import Manager. With reference to your advertisement I’d like to apply for the position of Commercial director in London.

- All right. I’ll make you an appointment with Mr Katermin at 11 a.m on Monday.

- That’s fine. Good bye.

- Good bye.
II этап. Собеседование.
В офисе перед собеседованием.

Студент компанияг² килде. С²ркатип аºа компаниянеº президенты янына с¼йл²шЅг² керерг² кушты.

 ---Х²ерле к¼н.

--- Х²ерле к¼н. « Т²м – том» ¸итештерЅ с²Ѕд² компаниясе президенты Катермин Руслан Владимир улы. Безг² килЅегезнеº с²б²бе н²рс²?

--- Газетада белдерЅ укыган идем.Миºа очрашу билгел²нде. Сезд² эшлисем кил².

--- Утырыгыз. Башта Ѕзебезнеº компания бел²н таныштырып кит²рг² р¼хс²т итегез.  Альбина туташ, м¼мкинлекл²ребез бик зур. Без татар халкыныº милли ч²й ашларын ¸итештер²без. Бу ризыклар – сезнеº каршыгызда. °зебезнеº азык - т¼лекне киºр²к тарату максатыннан яºа хезм²тт²шл²р эзлибез. Татар халкы иº кЅп яши торган Арча районында безнеº компаниянеº филиалын ачарга телибез. Эшне ¸айга салып, ¸анландырып ¸иб²рер ¼чен безг² с²Ѕд² в²киле кир²к. ¢ х²зер якыннанрак танышыйк. °зегез бел²н таныштырып китегез.

--- Мин – Сафина Альбина. Казан финанс – икътисад институтыныº 5 нче курс студенты. «4»ле,»5»ле билгел²рен² ген² укыйм. §²йге ял вакытында бераз акча эшл²п аласым кил², шул ук вакытта практика да Ѕт²р идем.

--- Х²зер сезнеº профессиональ осталыгыгызны да тикшереп карыйсым кил². Алдыгызга куелган милли ч²й ашларына реклама ясап кЅрс²тегез ²ле.

--- Татар халкы ч²йне элек – элект²н яратып эч².Килг²н кунакны ч²й бел²н сыйлау кунакчыллыкныº бер билгесе булып тора. « Т²м – том»  ¸итештерЅ с²Ѕд² компаниясе сезг² Ѕзенеº ч²й ашларын т²къдим ит². Югары сортлы оннан гына ²зерл²нг²н бу ризыклар иº тал²пч²н сатып алучыларны да кан²гатьл²ндер²ч²к.БЅгенге к¼нд² безнеº компания 20 т¼рд² ч²й ашлары ¸итештер².Ассортимент ¾²рвакыт яºарып тора.Мен² диг²н сыйфатлы, затлы ризыклар. Б²ял²р тЅб²н. Сайлап алу м¼мкинлеге чиксез. Ч²к-ч²к, бавырсак, кош теле, вак б²леш, г¼б²дия, т²лкыш к²л²в² кебек камыр ризыклары бел²н туганнарыгызны, дусларыгызны, якыннарыгызны сыйларга ашыгыгыз. Сезнеº тел²кл²регезне Ѕти алуыбызга без бик шат. 

--- Яхшы. Мин сезне вакытлыча компанияг² эшк² алам. ¢ х²зер с²ркатип янына чыгыгыз да гариза языгыз, анкета тутырыгыз. 

В это время в офис приходит 2-я девушка.

· Я приглашена на собеседование.

Секретарь:

· Вы пришли немного раньше. Президент занят. Заполните пока анкету.

· Хорошо.  (Заполняет анкету)

Выходит 1-я девушка. Секретарь спрашивает её:

· Сезне эшкІ алдылармы? 

· ¢йе.

· Алайса гариза языгыз, анкетаны тутырыгыз.

В это время секретарь относит президенту анкету 2-ой девушки. Через некоторое время её приглашают в кабинет. 

· Добрый день, госпожа Гафиатуллина. Позвольте представиться: президент производственно- торговой компании «Там-том» Катермин Руслан Владимирович. Садитесь, пожалуйста. Что Вас привело к нам?

· Я бы хотела у Вас работать.

· Я познакомился с Вашей анкетой. Нас устраивают Ваши данные. Разрешите сначала рассказать о нашей компании. Как Вы знаете, мы производим и продаём продукты питания, точнее – выпечку татарской национальной кухни. Образцы продукции – перед Вами. Мы постоянно расширяем своё производство и ищем новых партнёров. На сегодняшний день нашу продукцию можно встретить не только в городе и республике, но и далеко за её пределами. Компания имеет большие перспективы. Мы планируем развернуть дело в России и англоязычных странах. В связи с расширением производства у нас появились вакансии. Для продвижения наших товаров нам нужна сильная творческая команда. Чем бы Вы могли и хотели заниматься? 

· Я – специалист по продажам. Хороший специалист должен быть энтузиастом. Я энтузиаст. Это значит, что Вы получите сотрудника, который будет работать со стопроцентной отдачей. Хороший специалист по продажам должен иметь позитивный взгляд на жизнь. Вы увидите, что моя улыбка отражается на лицах других людей. А мои профессиональные навыки в сфере продаж приносят конкретную прибыль. Хороший специалист по продажам должен быть искренним. Я искренний человек. Поэтому Вы можете быть уверены, что Ваши клиенты будут окружены вниманием и заботой. Я готова внести свой вклад в процветание компании. Залог этому – 2 высших образования: экономическое и юридическое, а также рекомендации с прежнего места работы.

· Ваши деловые качества нас тоже устраивают. Но хотелось бы увидеть Вас в деле. Не могли бы Вы сделать небольшую рекламу - представить прямо сейчас продукцию нашей компании.

· Пожалуйста! (Подходит к столу с продукцией) 
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                                                     Дорогие друзья!

                  Компания «Там-том» представляет Вам уникальную           коллекцию блюд татарской национальной кухни.  Хотите сделать близким приятное? Соберите их за чаем с великолепными и ни с чем не сравнимыми по вкусу чак-чаком, кош теле, талкыш калеве, губадьёй! Это наслаждение вкусом! Продукция отличается безупречным качеством, приготовлена из натуральных, экологически чистых продуктов по рецептам мам и бабушек. Наша выпечка хороша как для пышных застолий, так и для ежедневного семейного чаепития. А многие покупатели приносят их своим друзьям в качестве подарка к столу. Со всей ответственностью заявляю, что подобных блюд нет нигде в мире! Попробовав хотя бы один раз, Вы захотите купить их снова и снова. От души желаю Вам приятного аппетита!
· Я готов предложить Вам работу в качестве моего заместителя по экономическим вопросам во вновь открывающемся филиале в городе Москве.

·  За что я буду отвечать и какие у меня будут обязанности?

· В первую очередь Вы будете отвечать за контакты с российскими партнёрами. В Ваши обязанности будет входить организация продаж в г. Москве и городах  Подмосковья, обучение рекламных агентов, разработка рекламных сообщений, определение средств их распространения и поиск фактов, позволяющих достичь целей рекламной компании.

· Хочу спросить насчёт командировок: их продолжительность, куда?

·  Пока в Москву и города Подмосковья, не дольше, чем на месяц. Вы хорошо переносите повседневные нагрузки?

· Да, неплохо. Когда мне приступить к работе?

· В понедельник.

· Хотелось бы узнать и об оплате.

· Думаю, что мы начнём с 250 долларов, а если Вы себя хорошо зарекомендуете, то через три месяца мы пересмотрим Вашу зарплату.

·  Спасибо. Я согласна.

·  И напоследок ещё один вопрос: Лилия туташ, сез татар телен дІ ІйбІт белІсезме?
· ¢йе, белІм.
· Бик яхшы. Бу тел дІ безгІ хезмІттІшлек вакытында кирІк булачак. ¢ гаризаны сІркатип янында языгыз.
Девушка выходит из кабинета и пишет заявление о приёме на работу. В это время подходит 3-я девушка.

· Good morning , sir.

· Good morning . Come in. Miss Khakimova isn’t it? Please take a seat. You will have to excuse me a moment while I finish signing these letters. Meanwhile please fill in the application form.

                             Sample Application Form

                                          Personal  
  NAME  ___________________________________________________________________

 ADDRESS____________________________________________________________________ 

PHONE NO.___________________________________________________________________

DO YOU HAVE A VALID DRIVER’ S LICENCE                     YES                NO

MARITAL  STATUS________________________  NO   OF   DEPENDENTS_____________

EDUCATION_________________________________________________________________

NAME OF SCHOOL________________________YEAR GRADUATED_________________

LANGUAGES

RUSSIAN                  EXCELLENT              GOOD             FAIR

ENGLISH                  EXCELLENT              GOOD             FAIR

TATAR                      EXCELLENT              GOOD             FAIR

EXPERIENCE

COMPANY________________________ ADDRESS______________________________

TYPE OF BUSINESS/INDUSTRY            EMPLOYED  (MONTH& YEAR)

                                                                     From      To

POSITION (S) HELD                                  SUPERVISOR’S   NAME

DESCRIBE YOUR DUTIES                       WHY DID YOU LEAVE

- There, that’ll do. Let’s get down to business. What do you know about our company?

- I know that this is a very promising company, so I’d like you to inform me what will be the major focus of efforts in the next few years?

- We plan to expand our activities with English-speaking countries, manly England, to buy equipments and technologies from there. We need a team of creative people to make our company competitive in the world market.

- What will my responsibilities and obligations be during the first year?

- Well, first of all to be responsible for our contacts with English partners. You will need to skillfully negotiate for and buy equipment.

- Yes, I see.

- OK. Do you work well under pressure?

- Yes. I’m accustomed to working under pressure.

- Are you a leader? 

- Yes, I think so. 

- All right. I offer you a job with us. You have excellent references from you previous job. You’ll start on $450 and if you do well we’ll review it after three months. The hours are from nine to  five thirty, with an hour for lunch and a fortnight’s holiday. Does that suit you? Any questions?

- What about travel? Where will I go and for what length of time?

- Mostly to England for not longer than a month.

- All, right. When do you want me to start, sir?

- In a week, if possible.

- Yes, certainly. Thank you very  much. Good bye.

- Good bye. 
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III этап. Работа в территориальных группах.

1-ая группа учащихся представляет Арск. Туда приезжает 1-ая девушка.

-ХІерле к¼н. «ТІм-том» ¸итештер½ компаниясенеº сІ½дІ вІкиле Сафина Альбина. Сезнеº районга кил½емнеº т¼п максаты – татар халкыныº милли чІй ашларын к½плІп ¸итештер½ ¾Ім сатуга чыгару. Аºлавымча, сез миºа ярдІм итІргІ Ізер. ¢ хІзер эшне гариза язудан башлыйк (хезмІттІшлек итІргІ телІ½челІр гариза язалар). Т½бІндІге анкетаны да тутырып бир½егезне сорыйм(анкета тутыралар). Сорауларыгыз яки тІкъдимнІрегез юкмы? 

- Якын тирІдІ урнашкан Биектау, Балтач, Кукмара районнары белІн дІ сІ½дІ элемтІлІре урнаштырсак, ІйбІт булмасмы?

--- Милли чІй ашларын ІзерлІ½ ¼чен азык кайдан китерелІчІк? °зебез генІ тІэмин итІ алмыйбызмы?

- Сорау ¾Ім тІкъдимнІрегезне компания президенты Катермин Руслан Владимир улына ¸иткерермен. Кабат очрашканда, т¼гІл ¸аваплар бирермен дип ышандырам.

2-ая девушка приходит в свой офис в Москве. Её ожидают прошедшие собеседование будущие сотрудники компании.

· Добрый день! Я очень рада всех вас видеть. Надеюсь, мы сработаемся. Какую конкретно работу вы хотели бы выполнять?

· Я знаком со многими владельцами торговых точек, мне будет нетрудно договориться с ними о сбыте продукции.

· Я мог бы взять на себя транспортные проблемы, так как располагаю связями в этой области.

· Я мог бы и хочу наладить производство указанной продукции на местах.

· А я хотел бы заняться рекламой. У меня специальное образование, и здесь я мог бы полнее проявить себя и быть более полезным компании.

· Прекрасно. Я рассмотрю ваши предложения. А нашу совместную работу мы начнём с заполнения вами  анкет и написания заявлений о приёме вас на работу. Договорились?

3-я девушка прилетает в Лондон, где её встречает представитель компании.

  At the airport

· Excuse me… Are you Miss Khakimova?

· Yes.

· I’m John Cartwright. How do you do?

· Have I kept you waiting ?

· Oh, no…the plane’s just arrived. Thank you for coming to meet me.

· Not at all. Did you have a good trip?

· Yes, thank you.

· My car’s just outside the airport.

· Thank you. 

Затем они перемещаются в офис компании.

-Let me introduce myself. I’m the Commercial Director Khakimova Leysan.

As you know, we produce processing equipment and we would like to expand our activities.

There  is a vacancy in our sales department. At first I’ll ask you to fill in the resume.      

I appreciate the opportunity to work on my own initiative and to take on a certain amount of responsibility. I think you can accept this position.                                         

IV этап. Итоги работы в группах.

В конце занятия все девушки встречаются в кабинете президента компании. Президент обращается ко всем сразу:

-Кадерле хезмІттІшлІр! Сезнеº белІн эшлІ½ миндІ уºай нІти¸ІлІр калдырды. КичІ генІ рІхмІт хатлары да алдым.        Альбина туташ, институтны тІмамлагач, туп-туры ½зебезгІ эшкІ килегез.

   ¢ сезнеº белІн, Лилия туташ, алда да хезмІттІшлекне   дІвам итІрбез. ХезмІт хакыгызны 500 долларга к½тІрІм.

   СезгІ дІ бик зур рІхмІт. КилІчІктІ Лондонда гына т½гел, Англиянеº башка шІ¾ІрлІрендІ дІ филиалларыбызны ачып ¸ибІрербез.
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